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• Kuluttajatuotteet

• Terveydenhuolto ja 

laboratoriot

• Maatalous

• Teollisuus

Toimii
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Toimipaikka

 Alueellinen myyjä
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BERNER

viljelijanberner.fi



VILJAKAUPAN SOPIMUSVAIHTOEHDOT
• Nyt sopimus

• Nopea ja suoraviivainen : hinnoitellaan kaupantekohetkellä

• Toimitus 30 pv kuluessa kaupanteosta

• Termiinisopimus

• Hallitsee hintamuutoksia

• Hinnoitellaan tulevaan toimitusjaksoon heti tai myöhemmin, mahdollista useassa erässä

• Hinnaksi muodostuu kiinnitysten painotettu keskiarvo (Split-hinnoittelu)

• Basis-sopimus (syys- ja kevätvehnä)

• Jakaa riskiä, sidottu pörssihintaan

• Sovitaan määrä (min. 50 tn), toimitusjakso ja basis

• Hinnoitellaan viljelijän haluamana ajankohtana Euronext futuurin noteerauksen mukaan

• Hinnaksi muodostuu futuurihinta +/- basis

• Tämän hetken basis elo-joulukuu/2026 satamat: kevät- ja syysvehnä -24 ja rehuvehnä -49.  
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SOPIMUS JA TOIMITUS
Sopimusehdot noudattavat Suomen ja EU:n 
lainsäädännön vaatimuksia sekä kansainvälisen 
kaupan sopimusohjeita:
GAFTA = sopimusrakenne + laki (enemmän 
“juridiikka”).

GTP = toiminnan laatu- ja 
turvallisuusjärjestelmä sis. sertifioinnit ja 
ulkopuoliset auditoinnit. (toimintatapasäännöt)

Sopimuksessa sovitaan aina mm.

• Määrä, toimitusjakso, toimituspaikka, laatu, hinta, 
kuljetusvastuu, erityisehdot.

• Myyjä: toimittaa sovitun määrän sovittuna aikana.

• Berner: vastaanottaa sopimuksenmukaisen viljan ja 
maksaa sovitun hinnan.

• Omistusoikeus siirtyy Bernerille toimitushetkellä.

• Toimitusmäärä saa poiketa enintään ±10 %

 



HINNOITTELU JA 
MAKSUEHDOT

Läpinäkyvä hinnoittelu ja selkeät 
maksuehdot:

Ostohinnat, basikset ja laatuhinnoittelu julkaistaan 
viljelijanberner.fi/viljakauppa

Hinta voidaan kiinnittää:

• kaupanteon yhteydessä tai

• viimeistään ennen toimitusta
Sopimushinta = kiinnityshetken hinta 
+/- laatuhinnoittelu toimitushetken perustein

Kauppahinta maksetaan vastaanoton laadun mukaan 
(laatuhinnoitteluperusteet)

Elintarvikekaura: maksuaika 14 pv, muut viljat:
30 pv vastaanotosta (ellei muuta sovita)



YLEISESTI 
LAATUVAATIMUKSISTA
• Viljan oltava:

• suomalaista, kauppakelpoista, tuleentunutta ja 
tervettä

• ulkonäöltään ja hajultaan normaalia

• Ei sallita:

• Kasvuston glyfosaattikäsittelyä, peittausainetta, 
tuholaisia tai ulosteita

• torajyviä tai toksiineita yli EU-rajan, tai tummaa 
kauraa

• tuotantoa tilalta, jolla on todettu salmonellaa

•  Vastaanotossa:

• Näytteenotto, laatuanalyysit ja aistinvarainen 
tarkastus sekä punnitus

• rinnakkaisnäyte mahdolliseen jälkitarkastukseen

Myyjä voi pyytää rinnakkaisnäytteen jälkitarkastusta 
Ruokaviraston viljalaboratoriossa (2 vk kuluessa 
tilityksestä)

 

. 



ÖLJYKASVIT
YHTEISTYÖSSÄ
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SOPIMUSVILJELIJÄN EDUT 2026

1. Sopimuslisä jatkuvuudesta* (1. vuosi +5€/tn, 2. vuosi +7€/tn, 3. vuosi +9€/tn)

2. Hinnanalennus kylvösiemeniin

3. Rahtivapaus yli 500 € tilaukseen 30.3.2026 asti

4. Neuvontaa ja koulutustilaisuuksia

Sopimusetujen saamisen edellytys

• Kevätöljykasvit – sopimus tehty 15.6. mennessä

• Syysöljykasvit – sopimus tehty 15.9. mennessä

*sopimuslisän kertyminen jatkuu öljykasviviljelyn 1 välivuodesta huolimatta
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HERNESOPIMUS SATAREHULLE



HERNESOPIMUS SATAREHULLE SYKSY -26 

• Tee sopimus: 30.4.2026 mennessä
Hinnoittelu viimeistään 18.6.

• Sopimuslisä 10 e/tn, päivän hinta syksylle nyt 215 e/tn + 10 e/tn

• Toimitusaika: loka-joulukuu 2026 
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PALVELEMME ALUEELLA
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Anne Perätalo
Kouvolan toimipiste
Viljakauppa
050 521 4075
anne.peratalo@berner.fiAsko Seppänen

Ammattipuutarha, Peruna
040 579 3866
asko.seppanen@berner.fi

Mikko Laitinen
Hankasalmi
Tuotantopanoskauppa, Viljakauppa
040 776 5999
mikko.laitinen@berner.fi

Mimmi Valkonen
Etelä-Savo
Ammattipuutarha, Tuotantopanoskauppa
040 579 4115
mimmi.valkonen@berner.fi

Teemu Nousiainen
Pohjois-Savo
Tuotantopanoskauppa
040 623 4130
teemu.nousiainen@berner.fi



YHTEISPELILLÄ 
SUJUVUUTTA

• Edustava ennakkonäyte on sujuvan kaupan 
edellytys – oikea laatu oikeaan 
toimituspaikkaan takaan parhaan hinnan.

• Suunnitelkaa myynnit tasaisesti:
Osa ennen kylvöjä –mahdollistaa markkinaa 
tasapainottavan tasaisen ja toimivan 
viennin. Vientikaupat tehdään kuukausia 
etukäteen.

• Vanhan sadon myynti vasta kesällä tukkii 
rajallisen varastotilan puintiaikaan ja tuo 
markkinaa turhaa häiriötä.




	Dia 1: Viljan myynti:  hinnan kiinnitys ja sopimukset
	Dia 2
	Dia 3: Viljelijän berner
	Dia 4: Viljakaupan sopimusvaihtoehdot
	Dia 5: Sopimus ja toimitus 
	Dia 6: Hinnoittelu ja maksuehdot 
	Dia 7: Yleisesti Laatuvaatimuksista 
	Dia 8: Öljykasvit
	Dia 9: Sopimusviljelijän edut 2026
	Dia 10: Hernesopimus satarehulle
	Dia 11: HerneSOPIMUS SATAREHULLE syksy -26 
	Dia 12: Palvelemme alueella
	Dia 13: Yhteispelillä sujuvuutta 
	Dia 14

