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ESITYS

Joku sana fundamenteista

• Taseet

• Kylvöalat

Markkinatilanteesta

Kauppa- ja geopolitiikasta

Viljan hintakiinnitys

Viljan päästölaskennasta



KAUDEN 25/26 KYLVÖALAT

VYR kylvöaikomuskysely 10.3.2025
• Kysely tammi-helmikuussa, 891 vastaajaa

USDA kylvöalaennuste 31.3.2025
• Kysely maaliskuun alussa, 73 300 vastaajaa

• Soija: 35 228 → 33 789 = - 4,1%

• Maissi: 36 662 → 38 577 = + 5,2%

• Vehnä: 18 648 → 18 352 = - 1,6%

Viljalaji 2024, 
1000ha

2025e, 
1000ha

Muutos, %

Ohra 372,3 360,4 -3,2%

Kaura 343,5 321,3 -6,5%

Vehnä 226,4 235,2 +3,9%

Rypsi/rapsi 41,5 56,5 +36%

Herne 41,2 41,9 +1,7%



KAUDEN 25/26 EUROOPAN SATOARVIOT

Euroopan öljykasvien satoarvio, COCERAL 11.3.2025Euroopan viljasatoarvio,
COCERAL 11.3.2025



BULLS AND BEARS – VILJAMARKKINAT NYT

• Venäjän vehnävarastot tyhjenevät?
• Sijoitusrahan erittäin suuri lyhyt positio 

viljapörssissä, takaisinostot?
• Yleensä kasvukausi ei kaikkialla jatku 

näin hyvissä merkeissä (kuivuus?)

• Rukiin heikko sato viime syksynä ja 
vain ”keskiverto” kylvöala

• Viime syksyn sadossa laatuhaasteita 
kaikilla pääviljoilla

• Euro on vahvistunut paljon dollaria vastaan
• Kasvukausi etenee toistaiseksi suotuisissa 

merkeissä Euroopassa
• Sijoittajat ”puolustavat” lyhyttä 

positioitaan

• Vanhan sadon tarpeiden täyttyminen ja 
kysynnän siirtyminen syksyyn

• Huoltovarmuusvarastojen myynti 
markkinoille kevään aikana

• Kotimaan ylijäämäinen kaura- ja vehnätase

Kansainvälinen 
viljamarkkina

Kotimaan 
viljamarkkina

Jokerikortti: Trumpin hallinnon tullit ja politiikka



VILJAMARKKINAT YHTEENVETONA

Kotimaan viljamarkkina on rauhoittunut. Vientikysyntä vanhasta
sadosta on hiipunut lähes nollaan. Kotimaan teollisuudella vielä
kysyntää.
• Huoltovarmuusvarastojen myynti ei ole alkanut, voi vain arvailla

tapahtuuko lainkaan.

Viljan vienti on ollut vilkasta. Vuoden 2024 kauravienti oli
ennätyksellinen puoli miljoonaa tonnia.
• Myös myllyvehnästä, rehuherneestä ja yllättäen ohrastakin

saatu vientiä aikaiseksi tällä satokaudella.

Tulevalle kaudelle sekä vehnä-, ohra- että maissisadoista
Euroopassa odotetaan selkeästi parempia. Rehuviljojen kysyntä on 
ollut äärimmäisen vahvaa Euroopan alueella, määrä- ja 
laatuhaasteita.

Kanadan poliittiset jännitteet USAn ja Kiinan kanssa voivat
sekoittaa maailman kauramarkkinaa. Ensimmäiset kyselyt Kiinasta
ovat tulleet meille päin.



KAUPPAPOLITIIKKA

Kauppatullikeskustelu on käynyt kuumana aina Trumpin virkaanastujaisista 
alkaen, USA vs. Kanada, Meksiko, Kiina, EU, (Venäjä).

Tullit eivät ole uusi tai erikoinen kauppapoliittinen työkalu.
• Valtiot ohjaavat elinkeinoelämää ja kauppaa tullien avulla toivomaansa suuntaan. 

Suomessa noudatetaan EU:n yhteismarkkinan tullipolitiikkaa.

• Muutokset tulleissa voivat aiheuttaa hetkellisiä häiriöitä ja tavaravirtojen 
uudelleenjärjestäytymisiä.

• Tulleilla tapana nostaa hintatasoa tuontimaassa ja laskea hintatasoa vientimaassa. 
EU on soijan tuoja → soijalle asetetut tullit ovat hintaa nostavia.

EU:n vuonna 2024 suorittama tutkinta Kiinasta tuodun lysiinin hinnoitteluun 
poiki tammikuun puolivälistä alkaen merkittävät polkumyyntitullit
• Ostaja maksaa asetetut tuontitullit kun tuo tavaran EU:n markkinoille

• Tulliksi asetettiin 58,3% – 84,8% lysiinin tuontihinnasta, tulli vaihtelee eri 
toimittajien välillä

• Tuontihinta loppuvuodesta 2024 luokkaa 1000€/tn → lisäkustannus 500-800 €/tn

• Lysiinin osuus rehutuotteessa esim. 1% → +5-8 €/tn tuotteen hinnassa

• Tullien tarkoitus on suojella Euroopan lysiinintuotantoa. Arvioiden mukaan jopa 
60% EU-alueen lysiinistä tuodaan Kiinasta.



GEOPOLITIIKKA

Ukrainan tulitauko- ja rauhanneuvotteluissa ei Trumpin suurista puheista 
huolimatta ole vielä nähty edistystä.

• Sodan mahdollisen päättymisen vaikutuksia on lähes mahdoton arvioida. Mikä on 
markkinoiden oletus nyt?

• Onko hinnoissa vielä ”sotariskipreemiota”?

• Onko Venäjä rahoittanut sotaa polkuhintaisella vehnällä ja loppuuko 
alennusmyynti samalla hetkellä kuin sotakin?

• Kuinka paljon Ukrainan satopotentiaalista on hukattu sodan jalkoihin? Kuinka 
nopeasti Ukrainan maatalous voi elpyä?



VILJAN HINTAKIINNITYS

Aloita markkinoiden seuranta (ja myös mahdollinen myynti) 
ajoissa. Mielellään 1 – 2 vuotta ennen sadonkorjuuta.
• Hankkijalla ei vielä sadon 2026 hintoja, mutta avataan heti kun

mahdollista

Näissä parannettavaa
• Tuotantokustannus-budjetti ja tuotantokustannus laskettuna
• Oma tavoitehinta tiedossa

Mielestäni useimmin tulee virheita näissä
• Jättää myymättä (kun edellämainitut tiedossa)
• Ei hajauta ajallisesti myyntejä

• Vaikka viljelysopimus on tehtynä, voi viljan voi hinnoitella
pienissä erissä varmasti kaikille ostajille

• Logistiikka on eri asia ja se on syytä hoitaa isommissa
erissä



VILJAN HINNAN MUODOSTUS

Viljan hinta ei ”synny tyhjästä”

Takana on kauppoja tai ainakin kalkyyli kaupan tai 
hintasuojauksen tekemiseksi.

Päivittäistavara-kaupan sopimuksilla iso rooli – näin on 
esim. kauramarkkinoilla
• Sopimukset ovat pitkiä. 
• Vuosi- / puolivuotis-/ kvartaali- sopimuksia 

• esim. kaurahiutaleista tai –jauhoista.

Kun mylly- tai valmistaja tekee myynnin, ovat he 
”lyhyenä” raaka-aineista ja haluavat ostaa viljaa 
myytyjen tuotteen valmistukseen

Jos markkinoilla ei ole myyjiä, käytetään hintariskien 
hallintaan pörssijohdannaisia. Täten pörssit korreloivat 
tehtyihin fyysisen viljakaupan sopimuksiin.



YLEISTÄ NYKYPÄIVÄN VILJAKAUPASTA

Viime vuosien kriisit muistuttivat myös viljamarkkinoiden 
olevan globaali järjestelmä, joka reagoi markkinasignaaleihin 
nopeasti kaikkialla

Kasvanut hintojen epävakaus lisää riskitasoja kaikille viljaketjun 
jäsenille

• → hintariskien hallinta ja viljamarkkinoiden seuraaminen on 
entistä tärkeämpää

• Markkinaseurannan helpottamiseksi Hankkijan Raaka-
ainemarkkinat –palvelu



HANKKIJAN RAAKA-AINEMARKKINAT -
PALVELU Palvelu tarjoaa 

ilmaiseksi keskeiset 
pörssihinnat hieman 
viivästettynä.

Uuden sadon 
futuurit ovat olleet 
vanhaa sato 
korkeammalla 
helmikuun 
puolivälistä alkaen





HINTARISKIEN HALLINNASTA

Jos ensi satokauden tuotantoon on 
sitoutunut jo kustannuksia (esim. 
lannoitteet), kohdistuu liiketoimintaan jo 
markkinahintariski!

Termiinisopimuksella vähennät hintariskiä 
huomattavasti.

Oman tuotannon kannattavuuslaskennasta 
tukea hinnoittelupäätöksiin, 
epävarmuustekijöistä huolimatta!

Myyntien ajallinen hajauttaminen on 
edelleen yksinkertaisin ja helpoin neuvo 
oman sadon markkinoinnissa.



Aika / Huomio​ Tavoite​ Oma tavoitehinta​ Myynti / hinnan 
kiinnitys​ %

Kiinnitetty sadosta %

Ennen kylvöjä
Kattaa osittain 
tuotantopanos-

hankintojen hintariskiä

Kannattavuuslaskelmasta 
”varovaisella” satoarviolla​

Esim. 10-20% 
satoarviosta

10 % - 20 %

Itäminen onnistuu ja 
kasvuston kehitys 

näyttää hyvältä

Lisätä myynnin osuutta ja
keventää hintariskiä​ 

edelleen

​Kannattavuuslaskelmasta 
”keskimääräisellä” sadolla

Esim. 10-20% 
satoarviosta

20 % - 40 %

Puintien jälkeen

Lisätä myynnin 
osuutta myös 

korjuukustannuksia 
kattamaan

​Kannattavuuslaskelmasta 
toteutuneella sadolla ja 
mahd. aiemmat myynnit 

huomioiden

Esim. 20-30% 
sadosta

40 % – 70 %

Ennen seuraavaa kesää 
useassa erässä 

(markkinoita seuraten)

Hyvän keskihinnan 
hakeminen ajallisella 

hajautuksella​

Kannattavuuslaskelmasta 
toteutuneella sadolla ja 
mahd. aiemmat myynnit 

huomioiden​

Loput sadosta 80 - 100 %

Mahdollinen 
varastointi seuraavaan 

satokauteen

Seuraavan sadon hinta
kiinnostava tai vanhan

sadon kysyntä heikkenee

Varastotilan 
mukaan

100 %

VILJAN MYYNTISTRATEGIA - ESIMERKKI
EDELLEEN AJALLINEN HAJAUTUS ON TÄRKEIMPIÄ NEUVOJA 



Jäljitettävyys- ja vastuullisuustiedon 
vaatimukset kasvavat, myös 
viljaketjuissa
Valtakunnalliset keskiarvot on 
laskettu, mutta eivät mahdollista 
palkitsemista ja todellisen tiedon 
käyttämistä ketjussa
• → ”primääridataa” tarvitaan
Tähän vastataksemme teimme 
investoinnin Puntari-järjestelmään
Hiilijalanjälkilaskenta tapahtuu ”alan 
standardilla” = Cool Farm Tool
Ala ja markkina kehittyy jatkuvasti, 
olemme kaikki ”uuden äärellä”
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VAIVATON JA MAKSUTON PÄÄSTÖLASKENTA 
PUNTARI-JÄRJESTELMÄLLÄ

Viljelijältä tarvitaan vähintään lannoitus-
ja satotasotiedot sopimussadolle

Lohkotiedot helppo siirtää Sirpistä, 
Visusta ja Peltotuki Prosta

Tietoja tullaan tarvitsemaan jo 
satokaudella 2025:

• Anora ja Viking Malt eivät vastaanota 
turvemailla tuotettua viljaa kaudella 25

Järjestelmä on maksuton sopimus-
asiakkaillemme, satokaudelta 2025 kaikki 
viljelydatasta saamamme lisätulo 
tilitetään mukana oleville asiakkaille



Järjestelmä vertaa 
tuotantosi hiilijalanjälkeä 
muihin 
sopimusviljelijöihimme 
sekä valtakunnan 
taulukkoarvoon (LUKE).

Näet myös eri 
viljelytoimenpiteiden 
vaikutuksen laskentaan.

Viljamarkkinoiden lisäksi 
myös mm. 
rahoituslaitokset 
saattavat jo edellyttää 
Puntarin tietoja!
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VAIVATON JA MAKSUTON PÄÄSTÖLASKENTA 
PUNTARI-JÄRJESTELMÄLLÄ

MATTI MAANVILJELIJÄ

Katso video järjestelmästä : Linkki –Youtubessa (hakusanat Hankkija ja Puntari)

https://www.youtube.com/watch?v=9_Fnv9SPkaQ


Kiitos mielenkiinnosta!
Tervetuloa viljakaupoille ja 

keskustelemaan sopimustuotannosta!



KYSYMYKSIÄ / KOMMENTTEJA?
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